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América del Norte
Bermudas Canadá* Estados Unidos de 

América* 
México* 

Otros territorios de la región no especificados en otra parte (n.e.p.)

América del Sur y Central y el Caribe
Antigua y Barbuda* Brasil* El Salvador* Nicaragua* San Vicente y las 

Granadinas*

Antillas Neerlandesas Chile* Granada* Panamá* Santa Lucía*

Argentina* Colombia* Guatemala* Paraguay* Suriname*

Bahamas** Costa Rica* Guyana* Perú* Trinidad y Tabago*

Barbados* Cuba* Haití* Rep. Bolivariana de 
Venezuela*

Uruguay*

Belice* Dominica* Honduras* República Dominicana*  

Bolivia, Estado 
Plurinacional de*

Ecuador* Jamaica* Saint Kitts y Nevis*  

Otros territorios de la región n.e.p.

Europa 
Albania* Croacia* Grecia* Luxemburgo* República Checa*

Alemania* Dinamarca* Hungría* Malta* República Eslovaca*

Andorra** Eslovenia* Irlanda* Montenegro* Rumania*

Austria* España* Islandia* Noruega* Serbia**

Bélgica* Estonia* Italia* Países Bajos* Suecia*

Bosnia y Herzegovina** Ex República Yugoslava 
de Macedonia*

Letonia* Polonia* Suiza*

Bulgaria* Finlandia* Liechtenstein* Portugal* Turquía*

Chipre* Francia* Lituania* Reino Unido*

Otros territorios de la región n.e.p.

Comunidad de Estados Independientes (CEI)a

Armenia* Federación de Rusia** Moldova, República de* Turkmenistán  

Azerbaiyán** Georgia* a República Kirguisa* Ucrania*  

Belarús** Kazajstán** Tayikistán** Uzbekistán**  

Otros territorios de la región n.e.p.

África
Angola* Congo, Rep. Dem. del* Guinea-Bissau* Namibia* Sudáfrica*

Argelia** Côte d'Ivoire* Libia** Níger* Sudán**

Benin* Djibouti* Kenya* Nigeria* Swazilandia*

Botswana* Egipto* Lesotho* República Centroafricana* Tanzanía*

Burkina Faso* Eritrea Madagascar* República de Liberia** Togo*

Burundi* Etiopía** Malawi* Rwanda* Túnez*

Cabo Verde* Gabón* Malí* Santo Tomé y Príncipe** Uganda*

Camerún* Gambia* Marruecos* Senegal* Zambia*

Chad* Ghana* Mauricio* Seychelles** Zimbabwe*

Comoras** Guinea Ecuatorial** Mauritania* Sierra Leona*

Congo* Guinea* Mozambique* Somalia

Otros territorios de la región n.e.p.

Oriente medio
Arabia Saudita, Reino de la* Irán** Jordania* Omán* Yemen**

Bahrein, Reino de* Iraq** Kuwait, Estado de* Qatar*  

Emiratos Árabes Unidos* Israel* República Libanesa** República Árabe Siria**  

Otros territorios de la región n.e.p.

Asia 
Afganistán** Fiji* Macao, China* Palau Timor-Leste

Australia* Filipinas* Malasia* Papua Nueva Guinea* Tonga*

Bangladesh* Hong Kong, China* Maldivas* Rep. Dem. Pop. Lao** Tuvalu

Bhután** India* Mongolia* Samoa* Vanuatu**

Brunei Darussalam* Indonesia* Myanmar* Singapur* Viet Nam*

Camboya* Islas Salomón* Nepal* Sri Lanka*

China* Japón* Nueva Zelandia* Tailandia*

Corea, República de* Kiribati Pakistán* Taipei Chino*  

Otros territorios de la región n.e.p.

*Miembros de la OMC 

**Gobiernos observadores 

a. Georgia no es miembro de la Comunidad de Estados Independientes, pero se incluye en este grupo por motivos geográficos y similitudes en 
la estructura económica.
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Otros grupos
ACP (países de África, el Caribe y el Pacífico)

Angola Djibouti Islas Salomón Niue Somalia

Antigua y Barbuda Dominica Jamaica Palau Sudáfrica

Bahamas Eritrea Kenya Papua Nueva Guinea Sudán

Barbados Etiopía Kiribati República Centroafricana Suriname

Belice Fiji Lesotho República Dominicana Swazilandia

Benin Gabón Madagascar República de Liberia Timor-Leste

Botswana Gambia Malawi República Unida de 
Tanzanía

Togo

Burkina Faso Ghana Malí Rwanda Tonga

Burundi Granada Mauricio Saint Kitts y Nevis Trinidad y Tabago

Camerún Guinea Mauritania Samoa Tuvalu

Chad Guinea Ecuatorial Micronesia San Vicente y las 
Granadinas

Uganda

Comoras Guinea-Bissau Mozambique Santa Lucía Vanuatu

Congo Guyana Namibia Santo Tomé y Príncipe Zambia

Congo, Rep. Dem. del Haití Nauru Senegal Zimbabwe

Côte d’Ivoire Islas Cook Níger Seychelles

Cuba Islas Marshall Nigeria Sierra Leona

África

África Septentrional     

Argelia Egipto Libia Marruecos Túnez 

África Subsahariana     

África Occidental     

Benin Gambia Guinea-Bissau Níger Senegal

Burkina Faso Ghana Malí Nigeria Sierra Leona

Cabo Verde Guinea Mauritania República de Liberia Togo

Côte d’Ivoire  

África Central     

Burundi Chad Congo, Rep. Dem. del Guinea Ecuatorial Rwanda

Camerún Congo Gabón República Centroafricana Santo Tomé y Príncipe

África Oriental     

Comoras Etiopía Mauricio Somalia Tanzanía

Djibouti Kenya Seychelles Sudán Uganda

Eritrea Madagascar

África Meridional     

Angola Lesotho Mozambique Sudáfrica Zambia 

Botswana Malawi Namibia Swazilandia Zimbabwe 

Territorios de África no especificados en otra parte 

Asia 

Asia Oriental (incluída Oceanía)

Australia Filipinas Macao, China Rep. Dem. Popular Lao Tuvalu

Brunei Darussalam Hong Kong, China Malasia Samoa Vanuatu

Camboya Indonesia Mongolia Singapur Viet Nam

China Islas Salomón Myanmar Tailandia

Corea, Rep. de Japón Nueva Zelandia Taipei Chino  

Fiji Kiribati Papua Nueva Guinea Tonga  

Asia Occidental   

Afganistán Bhután Maldivas Pakistán Sri Lanka 

Bangladesh India Nepal   

Otros países y territorios de Asia y el Pacífico no especificados en otra parte 

PMA (países menos adelantados)

Afganistán Bhután Chad Etiopía Guinea-Bissau

Angola Burkina Faso Comoras Gambia Haití

Bangladesh Burundi Djibouti Guinea Islas Salomón

Benin Camboya Eritrea Guinea Ecuatorial Kiribati
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Lesotho Mozambique República Centroafricana Senegal Tuvalu

Madagascar Myanmar República de Liberia Sierra Leona Uganda

Malawi Nepal República Unida de 
Tanzanía

Somalia Vanuatu

Maldivas Níger Rwanda Sudán Yemen

Malí Rep. Dem. Popular del 
Congo

Samoa Timor-Leste Zambia

Mauritania Rep. Dem. Popular Lao Santo Tomé y Príncipe Togo 

Seis países comerciantes del Asia Oriental

Corea, Rep. de Malasia Singapur Tailandia Taipei Chino

Hong Kong, China  

Acuerdos de integración regional
Comunidad Andina (CAN) 

Bolivia, Estado 
Plurinacional de

Colombia Ecuador Perú 

ASEAN (Asociación de Naciones del Asia Sudoriental)/Asociación de Libre Comercio de la ASEAN 

Brunei Darussalam Filipinas Malasia Rep. Dem. Popular Lao Tailandia

Camboya Indonesia Myanmar Singapur Viet Nam

MCCA (Mercado Común Centroamericano)

Costa Rica El Salvador Guatemala Honduras Nicaragua 

CARICOM (Comunidad y Mercado Común del Caribe)

Antigua y Barbuda Belice Guyana Montserrat San Vicente y las 
Granadinas 

Bahamas Dominica Haití Saint Kitts y Nevis Suriname 

Barbados Granada Jamaica Santa Lucía Trinidad y Tabago 

CEMAC (Comunidad Económica y Monetaria del África Central)

Camerún Congo Gabón Guinea Ecuatorial República 
Centroafricana 

Chad    

COMESA (Mercado Común para el África Oriental y Meridional)

Burundi Eritrea Madagascar Rwanda Uganda

Comoras Etiopía Malawi Seychelles Zambia

Djibouti Libia Mauricio Sudán Zimbabwe

Egipto Kenya Rep. Dem. Popular del 
Congo

Swazilandia

CEEAC (Comunidad Económica de los Estados de África Central)

Angola Chad Gabón República Centroafricana Santo Tomé y Príncipe

Burundi Congo Guinea Ecuatorial Rwanda

Camerún Congo, Rep. Dem. del

CEDEAO (Comunidad Económica de los Estados de Africa Occidental)

Benin Côte d'Ivoire Guinea Níger Senegal 

Burkina Faso Gambia Guinea- Bissau Nigeria Sierra Leona 

Cabo Verde Ghana Malí República de Liberia Togo 

AELC (Asociación Europea de Libre Comercio)

Islandia  Liechtenstein Noruega Suiza  

Unión Europea (27)

Alemania Eslovenia Hungría Malta República Eslovaca

Austria España Irlanda Países Bajos Rumania

Bélgica Estonia Italia Polonia Suecia

Bulgaria Finlandia Letonia Portugal

Chipre Francia Lituania Reino Unido

Dinamarca Grecia Luxemburgo República Checa

CCG (Consejo de Cooperación del Golfo)

Arabia Saudita, Reino de la Emiratos Árabes Unidos Kuwait, Estado de Omán Qatar

Bahrein, Reino de

MERCOSUR (Mercado Común del Sur)

Argentina Brasil Paraguay Uruguay 

TLCAN (Tratado de Libre Comercio de América del Norte)

Canadá Estados Unidos México  
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SAPTA (Acuerdo de Comercio Preferencial del Asia Meridional)

Bangladesh India Nepal Pakistán Sri Lanka 

Bhután Maldivas   

SADC (Comunidad de África Meridional para el Desarrollo)

Angola Madagascar Mozambique República Unida de 
Tanzanía

Zambia 

Botswana Malawi Namibia Sudáfrica Zimbabwe 

Lesotho Mauricio Rep. Dem. Popular del 
Congo

Swazilandia

Unión Económica y Monetaria del Africa Occidental

Benin Côte d'Ivoire Malí Senegal Togo 

Burkina Faso Guinea-Bissau Níger   

El término "países" se utiliza con frecuencia para hacer referencia a 
los Miembros de la OMC, a pesar de que algunos Miembros no son 
países en el sentido usual del término, sino que se trata oficialmente 
de "territorios aduaneros". La definición de grupos geográficos y de 
otro tipo empleada en el presente informe no implica la expresión de 
opinión alguna por parte de la Secretaría sobre la condición jurídica 
de ningún país o territorio, sobre la delimitación de sus fronteras ni 
sobre los derechos y obligaciones de ningún Miembro de la OMC 
respecto de los Acuerdos de la OMC. Los colores, fronteras, 
denominaciones y clasificaciones que figuran en los mapas de la 
publicación no implican, por parte de la OMC, ningún juicio sobre la 
condición jurídica o de otra índole de ningún territorio, ni constituyen 
una aprobación o aceptación de ninguna frontera.

En el presente informe, se denomina "América del Sur y Central" a 
América del Sur y Central y el Caribe; "Rep. Bolivariana de Venezuela" 
a la República Bolivariana de Venezuela; "Hong Kong, China" a la 
Región Administrativa Especial de Hong Kong, China; "Corea, 
República de" a Corea, y "Taipei Chino" al Territorio Aduanero 
Distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu.

La fecha de cierre para los datos utilizados en el presente informe es 
el 12 de abril de 2012.
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Abreviaturas y símbolos
ACP	 África, el Caribe y el Pacífico

ACPR	 acuerdo comercial preferencial

ADPIC	 Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual relacionados con el Comercio

AGCS	 Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios

AMNA	 Acceso a los mercados para los productos no agrícolas

APC	 Comisión de la Productividad de Australia

APEC	 Foro de Cooperación Económica de Asia y el Pacífico

APPCC	 Análisis de peligros y puntos de control crítico

AQSIQ	 Administración Estatal General de Supervisión de la Calidad, Inspección y Cuarentena de China

ARM	 acuerdo/arreglo de reconocimiento mutuo

ASEAN	 Asociación de Naciones del Asia Sudoriental

ASP	 precio de venta en los Estados Unidos

ATFS	 American Tree Farm System

BFAI	 Oficina Federal de Información para el Comercio Internacional de Alemania

c.i.f.	 costo, seguro y flete

CAO	 Comunidad de África Oriental

CARS	 Asistencia a los Consumidores para Fomentar el Reciclaje y el Ahorro

CEI	 Comunidad de Estados Independientes

CEI	 Comisión Electrotécnica Internacional

CEPAL	 Comisión Económica para América Latina y el Caribe

CEPE	 Comisión Económica para Europa 

CEPR	 Centro de Investigación sobre Política Económica

CERFLOR	 Programa Nacional de Certificación Forestal del Brasil

CESPAP	 Comisión Económica y Social para Asia y el Pacífico

CIPF	 Convención Internacional de Protección Fitosanitaria

CMNUCC	 Convención Marco de las Naciones Unidas sobre el Cambio Climático

COMESA	 Mercado Común del África Meridional y Oriental

CUCI	 Clasificación Uniforme para el Comercio Internacional

DG SANCO	 Dirección General de Salud y Consumidores de la Comisión Europea

EAV	 equivalente ad valorem 

EE.UU.	 Estados Unidos

EEB	 encefalopatía espongiforme bovina

EFTPOS	 Transferencia electrónica de fondos en el punto de venta

EFW	 Libertad Económica en el Mundo

EPC	 Examen de las Políticas Comerciales

ETCR	 reglamentación de los sectores de la energía, el transporte y las comunicaciones

ETI	 Índice de facilitación del comercio

f.o.b.	 franco a bordo

FANFC	 Fondo para la Aplicación de Normas y el Fomento del Comercio

FAO	 Organización de las Naciones Unidas para la Alimentación y la Agricultura 

FSC	 Forest Stewardship Council

GATT	 Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio

GFSI	 Iniciativa Mundial de Inocuidad de los Alimentos

GTA	 Global Trade Alert

IASC	 Comité Internacional de Normas Contables

IED	 inversión extranjera directa

IFAC	 Federación Internacional de Contables

IFO	 Instituto Alemán de Investigación Económica

IPCC	 Grupo Intergubernamental de Expertos sobre el Cambio Climático

ISO	 Organización Internacional de Normalización

ITC	 Centro de Comercio Internacional

I-TIP	 Portal Integrado de Información Comercial

IVA	 impuesto al valor agregado



241

Abreviaturas y símbolos

KPE	 Personal esencial extranjero

LEI	 Instituto de Etiquetado Ecológico de Indonesia

LMR	 límites máximos de residuos

MGA	 Medida Global de la Ayuda

MTCS	 Sistema de Certificación de Madera de Malasia

n.e.p.	 no especificado en otra parte

NMF	 nación más favorecida

NMR	 reglamentación en sectores no manufactureros

NMS	 sectores no manufacturados

NTE	 National Trade Estimate

OCDE	 Organización de Cooperación y Desarrollo Económicos

OEPC	 Órgano de Examen de las Políticas Comerciales

OIC	 Organización Internacional de Comercio

OICV	 Organización Internacional de Comisiones de Valores

OIE	 Organización Mundial de Sanidad Animal

OMC	 Organización Mundial del Comercio

OMS	 Organización Mundial de la Salud

OTC	 obstáculos técnicos al comercio

OTR	 otras restricciones

OTRI	 Índice global de restricción del comercio 

PASF	 Plan de Acción de Servicios Financieros

PCA	 análisis de componentes principales 

PEFC	 Programa de reconocimiento de Sistemas de Certificación Forestal

PMA	 países menos adelantados

PMR	 reglamentación de los mercados de productos

PNUMA	 Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente

PSI	 Inspección previa a la expedición

RAPEX	 Sistema de alerta rápida para productos no alimentarios 

RPE	 restricciones a la participación extranjera en el capital

SA	 Sistema Armonizado

SADC	 Comunidad para el Desarrollo del África Meridional 

SARSO	 Organización Regional de Normalización del Asia Meridional

SCR	 Mecanismos de control y aprobación

SCSC	 Subcomité de Normas y Conformidad

SGI	 Sistemas de gestión de la información 

STRI	 Índices de restricción del comercio de servicios

TPP	 Asociación Transpacífico

TRAINS	 Sistema de Análisis e Información Comerciales

TTARM	 Acuerdo Transtasmanio de Reconocimiento Mutuo

TTRI	 Índice de restricción arancelaria al comercio

UE	 Unión Europea

UIT	 Unión Internacional de Telecomunicaciones

UNCTAD	 Conferencia de la Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo

UNESCO	 Organización de las Naciones Unidas para la Educación, la Ciencia y la Cultura

USITC	 Comisión de Comercio Internacional de los Estados Unidos

USO	 obligación de servicio universal

USTR	 Representante de los Estados Unidos para las Cuestiones Comerciales Internacionales

WITS	 World Integrated Trade System

En la presente publicación se han utilizado los siguientes símbolos:

…	 no disponible

0	 cantidad nula o anulada por redondeo

-	 no se aplica

dólares EE.UU.	 dólares de los Estados Unidos 

€	 euros

£	 libras británicas
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Miembros de la OMC

Miembros de la OMC
(Al 10 de mayo de 2012)
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Angola

Antigua y Barbuda

Argentina

Armenia

Australia

Austria

Bahrein, Reino de

Bangladesh

Barbados

Bélgica

Belice

Benin

Bolivia, Estado Plurinacional de

Botswana

Brasil

Brunei Darussalam

Bulgaria

Burkina Faso

Burundi

Cabo Verde

Camboya

Camerún

Canadá

Chad

Chile

China

Chipre
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Congo

Corea, República de
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Côte d'Ivoire
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Egipto
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Emiratos Árabes Unidos
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España

Estados Unidos de América
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Ex República Yugoslava de Macedonia

(ERYM)
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Filipinas
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Guinea-Bissau
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Irlanda
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Islas Salomón
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Jamaica
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Kuwait, Estado de
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Luxemburgo

Macao, China
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Malasia

Malawi

Maldivas

Malí
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Marruecos

Mauricio

Mauritania

México

Moldova, República de
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Montenegro
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Myanmar
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Nepal

Nicaragua

Níger
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Noruega

Nueva Zelandia

Omán

Países Bajos

Pakistán
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Papua Nueva Guinea
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Perú

Polonia
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Qatar

Reino de la Arabia Saudita

Reino Unido

República Centroafricana

República Checa

República Democrática del Congo

República Dominicana

República Eslovaca

República Kirguisa

Rumania

Rwanda

Saint Kitts y Nevis
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San Vicente y las Granadinas

Santa Lucía
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Sierra Leona

Singapur

Sri Lanka

Sudáfrica

Suecia

Suiza

Suriname

Swazilandia

Tailandia

Taipei Chino

Tanzanía

Togo

Tonga

Trinidad y Tabago

Túnez

Turquía

Ucrania

Uganda

Unión Europea

Uruguay

Venezuela, República Bolivariana de

Viet Nam

Zambia

Zimbabwe



Informe sobre el comercio mundial 2012

246

Informes sobre el Comercio Mundial de 
años anteriores

La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: de la coexistencia a la coherencia

2011

el Comercio
Informe sobre 

Mundial 2011
La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: 

de la coexistencia a la coherencia

9 789287 037664

Informe sobre el Comercio Mundial

El creciente número de acuerdos comerciales preferenciales (ACP) es 
una característica destacada del comercio internacional. En el Informe 
sobre el Comercio Mundial 2011 se describen la evolución histórica de 
los ACP y el panorama actual de los acuerdos. Se examina por qué se 
establecen ACP, sus efectos económicos y el contenido de los acuerdos 
en sí. Por último, se aborda la interacción entre los ACP y el sistema 
multilateral de comercio.

La apertura comercial acumulada – a nivel multilateral, regional y 
unilateral – ha reducido el margen disponible para ofrecer aranceles 
preferenciales en virtud de ACP. Sólo una pequeña fracción del 
comercio mundial de mercancías es en consecuencia objeto de 
preferencias, y los aranceles preferenciales están perdiendo 
importancia en los ACP.

El informe pone de manifiesto que cada vez son más numerosos los 
ACP que van más allá de los aranceles preferenciales, y abarcan 
numerosos aspectos no arancelarios de carácter normativo.

Es posible que las redes mundiales de producción propicien la 
aparición de otros ACP “profundos” ya que para dichas redes la buena 
gobernanza en diversas esferas normativas es mucho más importante 
que la reducción adicional de unos aranceles ya bajos. Hay datos 
econométricos y estudios de casos que respaldan este vínculo entre 
las redes de producción y los ACP profundos.

El informe termina con un examen del desafío que plantean los ACP 
profundos al sistema multilateral de comercio y propone varias 
opciones encaminadas a aumentar la coherencia entre esos acuerdos 
y el sistema de comercio regulado por la OMC.
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El aumento constante de acuerdos comerciales preferenciales (ACPR) sigue siendo una 
característica destacada de las políticas comerciales internacionales. En el Informe se 
describe la evolución histórica de los ACPR y el panorama actual de los acuerdos. Se 
examinan las razones por las que se establecen ACPR, sus efectos económicos y su 
contenido, así como la interacción entre los ACPR y el sistema multilateral de comercio.

El comercio de recursos naturales

2010

9 789287 037107

Informe sobre el Comercio Mundial
  

El Informe sobre el Comercio Mundial 2010 se centra en el comercio de 
recursos naturales, como los combustibles y los productos forestales, 
mineros y pesqueros. En él se examinan las características del comercio 
de  recursos  naturales,  las  políticas  por  las  que  pueden  optar  los 
gobiernos y el papel de la cooperación internacional, en particular de 
la OMC, en la buena gestión del comercio en este sector.

Es  fundamental  ver  hasta  qué  punto  los  países  se  benefician  del 
comercio de recursos naturales. Entre las cuestiones que se examinan 
en  el  Informe  están  el  papel  del  comercio  al  proporcionar  acceso  a  
los  recursos  naturales,  los  efectos  del  comercio  internacional  en  la 
sostenibilidad  de  los  recursos  naturales,  el  impacto  ambiental  del 
comercio de recursos, la llamada maldición de los recursos naturales 
y la volatilidad de los precios de los recursos.

En el Informe se examina toda una gama de medidas fundamentales 
que  se  utilizan  en  los  sectores  de  los  recursos  naturales,  como  los 
impuestos  a  la  exportación,  los  aranceles  y  las  subvenciones,  y  se  
da  información  sobre  la  forma  en  que  se  aplican  en  la  actualidad.  
Se analizan a  fondo  los efectos de estos  instrumentos de política en 
una economía y en sus interlocutores comerciales.

Por  ultimo,  en  el  Informe  se  expone  brevemente  cómo  encajan  los 
recursos en el marco jurídico de la OMC y se estudian otros acuerdos 
internacionales  que  regulan  el  comercio  de  recursos  naturales.  
Se  abordan  varios  puntos  conflictivos,  como  la  reglamentación  de  
la política de exportación, el trato de las subvenciones, la facilitación 
del comercio y la relación entre las normas de la OMC y otros acuerdos 
internacionales.

“Entiendo que no sólo hay margen para compromisos de negociación beneficiosos para todos 

que abarquen el comercio de recursos naturales, sino también que el hecho de no abordar 

estas cuestiones podría crear tensiones cada vez mayores en las relaciones comerciales 

internacionales. Unas normas comerciales bien pensadas son esenciales para que el comercio 

sea beneficioso, y también son necesarias para cumplir objetivos como la protección del medio 

ambiente y la gestión apropiada de los recursos naturales en el contexto nacional.”

Pascal Lamy, Director General de la OMC
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El comercio de recursos naturales El Informe sobre el Comercio Mundial 2010 se centra en el comercio de recursos naturales 
como los combustibles y los productos forestales, mineros y pesqueros. En él se examinan 
las características del comercio de recursos naturales, las políticas por las que pueden 
optar los gobiernos y el papel de la cooperación internacional, en particular de la OMC, en 
la buena gestión del comercio en este sector.

Compromisos de política comercial y medidas de contingencia

2009

Informe sobre el
Comercio Mundial 2009

Informe sobre el Comercio Mundial
El Informe sobre el Comercio Mundial es una publicación anual destinada a facilitar 
una comprensión más profunda de las tendencias del comercio, las cuestiones de 
política comercial y el sistema multilateral de comercio.

El tema del Informe de este año es “Compromisos de política comercial y medidas de 
contingencia”.  Se examinan en el Informe las diversas medidas de contingencia 
previstas en los acuerdos comerciales y la función que éstas pueden desempeñar.  
Dichas medidas, también llamadas medidas especiales, cláusulas liberatorias o de 
escape, o válvulas de seguridad, permiten a los gobiernos cierto grado de fl exibilidad 
en el marco de sus compromisos comerciales.  Pueden utilizarse para hacer frente a 
circunstancias que no era posible prever en el momento de asumir un compromiso 
comercial.  Son medidas que tratan de establecer un equilibrio entre compromiso y 
fl exibilidad.  Una fl exibilidad excesiva puede menoscabar el valor de los compromisos, 
pero si la fl exibilidad es poca las normas pueden resultar insostenibles.  La tensión 
entre compromisos creíbles y fl exibilidad suele afl orar durante las negociaciones 
comerciales.  Por ejemplo, en la minirreunión ministerial de julio de 2008, en la que 
se trató de acordar las modalidades de negociación -o el texto de un proyecto 
defi nitivo- para la agricultura y el acceso a los mercados para los productos no 
agrícolas (AMNA), fue de importancia decisiva en el debate la cuestión de un 
“mecanismo de salvaguardia especial” (la medida en que se autorizaría a los países 
en desarrollo a proteger a los agricultores ante aumentos súbitos de las importaciones).

Uno de los principales objetivos de este Informe es analizar si las disposiciones de la 
OMC establecen un equilibrio entre, por un lado, la fl exibilidad que es necesario 
proporcionar a los gobiernos para afrontar situaciones económicas difíciles y, por 
otro, una defi nición adecuada de las disposiciones que limite la posibilidad de que 
sean utilizadas con fi nes proteccionistas.  Al analizar esta cuestión, el Informe se 
centra sobre todo en las medidas de contingencia que los Miembros tienen a su 
alcance al importar y exportar mercancías.  Esas medidas comprenden el recurso a 
las salvaguardias, que pueden consistir en aranceles o contingentes, en circunstancias 
bien determinadas;  los derechos antidumping sobre productos que se consideran 
objeto de dumping;  y los derechos compensatorios que se imponen para contrarrestar 
las subvenciones.  El Informe se refi ere también a diferentes politicas alternativas, 
entre ellas la renegociación de los compromisos arancelarios, la utilización de 
impuestos a la exportación y el aumento de los aranceles hasta sus topes máximos 
legales (es decir, sus niveles consolidados).  El análisis abarca los factores jurídicos, 
económicos y de economía política que infl uyen en la utilización de las medidas y los 
costos y benefi cios que éstas entrañan.

9 789287 035158

ISBN 978-92-870-3515-8
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En el Informe de 2009 se examinan las diversas medidas de contingencia previstas en los 
acuerdos comerciales, así como la función que pueden desempeñar esas medidas. Uno de 
los principales objetivos de este Informe es analizar si las disposiciones de la OMC 
establecen un equilibrio entre la flexibilidad que es necesario proporcionar a los gobiernos 
para afrontar situaciones económicas difíciles y la definición adecuada de las medidas 
para limitar su utilización con fines proteccionistas.

El comercio en un mundo en proceso de globalización

2008

Informe sobre el Comercio Mundial 
  

El Informe sobre el Comercio Mundial es una publicación anual cuyo objetivo es 
profundizar en la comprensión de las tendencias del comercio, las cuestiones de 
política comercial y el sistema multilateral de comercio.

El comercio internacional es parte esencial del proceso de globalización. Durante 
muchos años, los gobiernos de la mayor parte de los países han abierto cada vez 
más sus economías al comercio internacional, ya sea a través del sistema multi-
lateral de comercio, de la intensificación de la cooperación regional o en el marco 
de programas internos de reforma. En términos más generales, el comercio y la 
globalización han reportado beneficios ingentes a muchos países y ciudadanos. El 
comercio ha permitido a muchas naciones obtener los beneficios de la especiali-
zación y producir de manera más eficiente. Ha incrementado la productividad, 
impulsado la difusión del conocimiento y de nuevas tecnologías y aumentado la 
posibilidad de elección de los consumidores. Pero la opción de una mayor integra-
ción en la economía mundial no siempre ha gozado de popularidad y los beneficios 
del comercio y de la globalización no siempre han llegado a todos los sectores de 
la sociedad. Como resultado de ello, el escepticismo sobre el comercio es cada 
vez mayor en determinados ámbitos.

La finalidad del Informe de este año, cuyo tema principal es “El comercio en  
un mundo en proceso de globalización”, es recordar lo que sabemos sobre los 
beneficios del comercio internacional y los retos que plantea un nivel mayor  
de integración. En el Informe se abordan varias cuestiones interrelacionadas,  
partiendo de una reflexión sobre la esencia de la globalización, los elementos  
que la impulsan, los beneficios que ofrece, los retos que plantea y el papel del 
comercio en este mundo cada vez más interdependiente. En él se pregunta cuáles 
son las razones por las que algunos países han podido aprovechar el descenso  
de los costos del comercio y las mayores oportunidades comerciales impulsadas 
por las políticas, en tanto que otros han permanecido en gran medida al margen 
de las relaciones comerciales internacionales. Se considera también a qué sectores 
beneficia y perjudica el comercio y qué medidas complementarias deben adoptar 
los responsables de las políticas para que el conjunto de la sociedad obtenga los 
beneficios del comercio. Al examinar estas cuestiones complejas y con múltiples 
aristas, el Informe analiza los beneficios teóricos del comercio y los datos empíricos, 
que pueden ayudar a responder a estas preguntas.

ISBN 978-92-870-3456-4
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El Informe de 2008 nos recuerda lo que sabemos sobre los beneficios del comercio 
internacional y pone de relieve los retos que plantea un nivel mayor de integración. Examina 
la cuestión de la esencia de la globalización, los elementos que la impulsan, los beneficios 
que ofrece, los retos que plantea y el papel del comercio en este mundo cada vez más 
interdependiente.

Seis decenios de cooperación comercial multilateral: ¿Qué hemos aprendido?

2007
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2007
Informe sobre

el comercIo mundIal El 1º de enero de 2008 el sistema multilateral de comercio cumplió 60 años. El Informe 
sobre el Comercio Mundial 2007 celebra este acontecimiento con un examen en 
profundidad del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) y su 
sucesora, la Organización Mundial del Comercio: sus orígenes, sus logros, los desafíos con 
que se ha enfrentado y lo que puede depararle el futuro.

Análisis de los vínculos entre las subvenciones, el comercio y la OMC
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El Informe sobre el Comercio Mundial 2006 se centra en la manera en que se definen las 
subvenciones, qué es lo que puede decir la teoría económica acerca de ellas, por qué los 
gobiernos las utilizan, cuáles son los principales sectores en que se aplican las 
subvenciones y la función del Acuerdo sobre la OMC en la regulación de las subvenciones 
en el contexto del comercio internacional. El Informe contiene asimismo breves 
comentarios analíticos sobre algunos temas comerciales de actualidad.
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El comercio, las normas y la OMC
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El Informe sobre el Comercio Mundial 2005 trata de arrojar luz sobre las distintas funciones 
y consecuencias de las normas, concentrando la atención en los aspectos económicos de 
las normas en relación con el comercio internacional, el marco institucional de la 
elaboración de normas y la evaluación de la conformidad, y el papel de los Acuerdos de la 
OMC como medio para conciliar los usos legítimos de las normas con un sistema comercial 
abierto y no discriminatorio.

Coherencia
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El Informe sobre el Comercio Mundial 2004 se centra en el concepto de coherencia en el 
análisis de políticas interdependientes: la interacción entre comercio y política 
macroeconómica, la importancia de la infraestructura para el comercio y el desarrollo 
económico, las estructuras del mercado interno, el buen gobierno y las instituciones, y el 
papel de la cooperación internacional para promover la coherencia de las políticas.

Comercio y desarrollo

2003

2003
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El Informe sobre el Comercio Mundial 2003 se centra en el desarrollo. Al explicar el origen 
de esta cuestión y ofrecer un marco analítico para abordar la relación entre comercio y 
desarrollo, pretende contribuir a un debate más informado.
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Informe sobre el Comercio Mundial 2012

El Informe sobre el Comercio Mundial 2012 va más allá de los aranceles 
para examinar otras medidas de política que pueden afectar al 
comercio.  Las medidas de reglamentación en el ámbito del comercio 
de mercancías y servicios plantean retos nuevos y urgentes para la 
cooperación internacional en el siglo XXI.  Más que otras muchas 
medidas, responden a objetivos de política pública (tales como 
asegurar la salud, la seguridad y el bienestar de los consumidores), 
pero también pueden diseñarse y aplicarse de manera que obstaculicen 
innecesariamente el comercio.  Este informe se centra en los obstáculos 
técnicos al comercio (OTC) y las medidas sanitarias y fitosanitarias 
(MSF) (que atañen a la inocuidad de los alimentos y la sanidad animal 
y vegetal) y en la reglamentación nacional en la esfera de los servicios.

En el Informe se examinan las razones por las que los gobiernos 
recurren a las medidas no arancelarias (MNA) y a las medidas relativas 
a los servicios, y el grado en que estas medidas pueden distorsionar el 
comercio internacional.  Se considera la disponibilidad de información 
sobre las MNA y las tendencias más recientes en relación con su 
utilización.  En el Informe se analiza asimismo el impacto de las MNA y 
las medidas relativas a los servicios en el comercio y se examina el 
modo en que la armonización de las reglamentaciones y/o el 
reconocimiento mutuo de las normas puede contribuir a reducir los 
efectos de obstaculización del comercio.

Por último, el Informe se ocupa del nivel de cooperación internacional 
en el ámbito de las MNA y las medidas relativas a los servicios.  Repasa 
los fundamentos económicos de esa cooperación y propone una 
reflexión sobre el diseño eficiente de normas relativas a las MNA en los 
acuerdos comerciales.  Considera asimismo la forma que ha adoptado 
la cooperación sobre las medidas OTC/MSF y la reglamentación de los 
servicios en el marco del sistema multilateral de comercio y de otros 
foros e instituciones internacionales.  Ofrece un análisis jurídico del 
trato de las MNA en el sistema de solución de diferencias de la OMC y 
de las interpretaciones de las normas aparecidas en recientes 
diferencias comerciales internacionales.  El Informe concluye con un 
examen de los retos pendientes y de las principales implicaciones en 
cuanto a las políticas.
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